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NUOVI STILI DELL’ ABITARE

MIIGHS [ICOnirGStiDISHE! - MCD - & uno spazio funzionale nel centro
di Milano, un vero e proprio Distretto del design dedicato al Real
Estate. Lo showroom pit grande di Milano, 1,700 mg totali, ospita i
corner espositivi del partner delliniziativa - alcuni tra i migliori brand
dell'interior - @ propone ad architetti, interior designer e operatori del
Real Estate una formula integrata con un pacchefto “chiavi in mano”
di soluzioni complete ed esclusive. |l District offre un approccio totale,
che va dall'ideazione alla realizzazione, assicurando coordinamento
professionale e qualita dei prodotti proposti, per progetti personalizzati.
Consoclidando la propria mission di diventare un punto di riferimento
per il settore del Real Estate, MCD ha lanciato DiclogaRE - Nuovi stili
dell’abitare, il ciclo di incontri promosso insieme a The Plan e rivolto ad
architetti e investitori al fine di favorire il dialogo tra le parti € indagare il
rapporto fra la progettazione e I'imprenditoria immaobiliare

Dopo il successo riscontrato nel corso del 2017, DialogaRE ha inaugurato
un nuove ciclo di appuntamenti con 'evento che si & fenuto il 4
luglio scorso nella sede di via Melloni. Protagonisti dell‘incontro,
moderato dall’editore di The Plan Nicola Leonardi, sono stati Lorenzo
Pascucci, General Manager di MCD, Gianandrea Barreca, fondatore di
Barreca & La Varra € Mauro Montagner. CEO e General Manager di
Edizioni Property.

Dopo il benvenuto di Lorenzo Pascucci, Gianandrea Barreca ha
espolarato le tendenze dell’abitare contemporaneo attraverso |la
presenfazione delle soluzioni proposte da recenti progetti affrontati dal
suo studio. L'intervento di Mauro Montagner si & concentrato invece
sulle differenze nei valori che seno riposti nello spazio abitativo, nel
corso della storic e in base al luogo.

La conversazione fra gli oratori ha quindi affrontato le evoluzioni del
mercato immabiliare e le modifiche che ha subito e che si propone di
affrontare per seguire e assecondare le nuove esigenze degli utilizzatori.
Dalla discussione sul principio economico della domanda e dell’offerta
e su come architetti e progettisti si pongono nel confrontl della
domanda di mercato, & scaturita I'interessante riflessione sulla ricerca
della domanda inespressa e sul desiderio degli architetti di intercettare,
nel corso di un lavoro che gia risponde a esigenze palesi e dichiarate,
una domanda di cui si &€ inconsapevoli © che si pensa di non ricercare.
Il fine di questa operazione & intravedere scenari futuri e indirizzare lo
stile dell’architettura e dell’abitare, per prospettive di breve e lungo
periodo.
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MILANO CONTRACT DISTRICT

Vg Melloni, 3 -1 - Milanc
Tel. +39 02 8403091

E-mail: info@contract-district.com - www contract-district.com
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